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eorgia, un estado en constante crecimiento

econdmico en el sureste de los Estados

Unidos, se ha convertido en un atractivo
destino de inversién. Atlanta, asi como otras
ciudades de Georgia, ofrece una atractiva
combinacion de beneficios, ya que cuenta con
un entorno empresarial estable, ubicacién
estratégica y crecimiento econdmico sostenido.
Ademas, brinda incentivos fiscales competitivos
y se destaca por su seguridad y la calidad de sus
escuelas, lo que la convierte en un lugar ideal
para invertir y establecerse con la familia.

En este contexto, destacamos a Lourdes Moscoso,
fundadora de Tu Casa en Georgia, una Top
Producer con mas de 20 anos de experiencia y
un solido compromiso con la comunidad latina
en Georgia, asi como valiosas relaciones en la
industria bancaria.

Junto con su esposo, Carlos Posada, lidera una
nueva generacion de agentes de bienes raices bajo
C5 Global. Lourdes y Carlos son un claro referente
para las familias hispanas que buscan prosperidad
en esta region, y guias experimentados para
aquellos que ven en Georgia una oportunidad
inteligente de inversion.

de inversion.

tucasaengeorgia.us

/tucasaengeorgia

@tucasaengeorgia
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IBRINDIS POR LATINAS REALES
EN SU PRIMER ANIVERSARIO!

ace un afio nacié un suefio con el propdsito

de dar voz, reconocimiento y empodera-

miento a las mujeres latinas en laindustria
del real estate. Hoy celebramos el primer aniver-
sario de Latinas RealEs, con orgullo y gratitud,
reflexionando sobre el increible viaje que hemos
emprendido juntas.

Latinas RedlEs ha sido mucho mas que una revista,
ha sido un catalizador de transformacién para mi-
les de mujeres latinas en todo el mundo. A través
de este proyecto innovador, hemos compartido
historias fascinantes de autodescubrimiento y
éxito, demostrando que, con fe, trabajo y com-
promiso, los suefios pueden hacerse realidad.

En este primer afilo hemos ampliado horizontes y
creado una comunidad sélida de mujeres extraor-
dinarias que comparten sus desafios y triunfos.
Cadareportaje, cada encuentro, cada evento ha
sido un paso hacia adelante en nuestra misién de
reconocery celebrar el talento y la determinacién
de las agentes en el sector inmobiliario.

El impacto de Latinas RealEs se ha hecho sentir
en toda la industria. Hemos inspirado a cientos
de agentes de bienes raices, a través de testimo-
nios reales de superacion y grandeza. Nuestra
marca se ha posicionado como un referente en
el mercado, y nuestra comunidad ha crecido ex-
ponencialmente en todas nuestras plataformas.

© © 0 0 0 0 0 00000 000000000 000000000000 00000000000 0000000000000 00 0000

No podemos dejar de mencionar a las invitadas
de lujo que han compartido su sabiduria y expe-
riencia con nuestra comunidad. Alicia Cervera, Ana
Cristina Defortuna, Dora Puig, Verdnica Figueroa
y muchas otras han dejado una huellaimborrable
en Latinas RealEs, ensefidndonos que el éxito se
construye dia a dia, con trabajo duro, perseve-
rancia y valentia.

Mirando hacia el futuro, vemos un camino lleno
de posibilidades y oportunidades. Latinas RealEs
realizara su primer gran evento de networking
el préximo 17 de mayo, y seguird creciendo y
expandiendo su influencia entre la comunidad
latina emprendedora. Nuestro objetivo es dejar
un legado duradero, inspirando y potenciando a
las mujeres en el mercado inmobiliario.

En Latinas RealEs creemos en el poder de la co-
munidad y en la capacidad de cada mujer para
alcanzar sus suefios, por imposibles que parezcan.
Este primer afio es solo el comienzo de un viaje
emocionante y lleno de posibilidades.

iCELEBREMOS JUNTAS ESTOS LOGROS Y
BRINDEMOS POR MAS ANOS DE EXITO DE
NUESTRAS LATINAS REALES!
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CONOCE Q'KAPITAL

LA EMPRESA QUE TE AYUDA A COMPRAR PROPIEDADES EN
ESTADOS UNIDOS Y LOGRAR TUS OBJETIVOS INMOBILIARIOS.

Nunca fue tan facil expandir tus operaciones inmobiliarias en uno
de los mercados mas solidos y atractivos del mundo.

Soy Mauricio Ordénez, CEO de Q'Kapital, una compania con 25
anos de experiencia en financiamiento internacional que brinda
asesoramiento especializado a inversionistas extranjeros y garantiza
las mismas tasas de interés que disfrutan los inversionistas americanos.

Con oficinas en Miami, Orlando, Houston y en cinco paises de
Latinoamérica, hemos facilitado transacciones por mas de
5 BILLONES en La Florida, Texas, Colorado y NY.

Expande tus operaciones inmobiliarias con créditos hipotecarios
internacionales flexibles y especializados para llevar tu negocio
al siguiente nivel.

Navegar en las reglas y dinamicas de un mercado extranjero es
abrumador y desafiante. Pero las condiciones nunca han sido
mas favorables para los inversionistas en EE. UU. como hoy.

Se estima que la tasa de crecimiento anual compuesta
del mercado inmobiliario de Estados Unidos alcance el
5,2 % hasta el afo 2030. Esta proyeccion sugiere que
el sector podria alcanzar un valor de 5,85 billones de
dolares en ese mismo afno, destacando su impacto
significativo en la economia nacional.

En Q'Kapital te ayudamos a superar barreras que
se interponen en tus objetivos de inversion, para
dominar los créditos hipotecarios y comprender
los requisitos, procesos y obstaculos.

Nuestra mision es guiarte a negocios estratégicos
con los bancos americanos y realtors, para
incrementar tu patrimonio familiar a través de
INVERSIONES EXITOSAS, soluciones hipotecarias
personalizadas y un acompafiamiento experto
e integral.

MAURICIO ORDONEZ

FUNDADOR DE QKAPITAL MORTGAGE LENDER
Qkapital: NMLs: 381490




Sé parte del Mercado Inmobiliario MAS influyente
del planeta y obtén un financiamiento seguro y
personalizado.

Te ayudaremos a encontrar propiedades altamente
RENTABLES, con entornos promedio del 8 % anual.
Para ello contamos con una red de aliados estratégicos
integrada por 53 bancos, que robustecen nuestras
operaciones inmobiliarias y amplian tu abanico de
posibilidades.

El acceso a créditos en Estados Unidos es sencillo si
cuentas con la orientacion adecuada.

Gracias a nuestra amplia trayectoria, hemos facilitado
mas de 4.200 transacciones para clientes internacionales,
destacandonos en préstamos residenciales, comerciales 'y
de construccion garantizando el éxito en cada transaccion.

Imaginate lo que podemos hacer por ti.

Comprende los cinco desafios fundamentales del
Mercado Inmobiliario estadounidense para el EXITO
de tus inversiones.

Aspectos financieros

Proporcionamos estrategias efectivas para alcanzar
tus objetivos de inversion de manera segura en un
mercado que, se estima, rondd los 2,53 billones de
ddlares en 2023.

Créditos hipotecarios

Informamos sobre requisitos y procesos, brindando
valiosos consejos y soluciones practicas que agilicen
el proceso y garanticen el EXITO.

Inflacion

Conun 3,2 % de inflacion anual, examinamos los cambios
de precios, creando estrategias que aprovechen las
tasas favorables y protejan de posibles incrementos
en el futuro.

Impuestos

Explicamos las regulaciones fiscales de la inversion
inmobiliaria para reducir la carga impositiva y maximizar
Sus ganancias.

PO @ ® (mrsomsos) [ suescmns

Tasas de interés

Se prevé que las tasas de interés en Estados Unidos
se situaran a final de 2024 en un 4,625 %. Por eso,
en Q'Kapital, les ayudamos a identificar mejores
oportunidades.

Optimiza tu capital con créditos hipotecarios de
bajas tasas de interés y saca mayor provecho de
tus inversiones.

En 4 pasos sencillos, podras gestionar tu crédito
hipotecario y potenciar tus inversiones, incrementando
tu patrimonio.

Paso #1: Solicitud Rapida Online
Gracias a nuestra aplicacion en linea, podras cargar
tu solicitud de manera rapida y simple.

Paso #2: Validacion y Aprobaciéon Exprés
Después de presentar tu solicitud, nuestro EQUIPO
asegura una aprobacion EFICAZ.

Paso #3: Firma y Cierre Seguro
Nos aseguramos de que todo esté en su lugar antes
de la firma.

Paso #4: Gestion Hipotecaria
Te brindamos herramientas para administrar y realizar
los pagos de manera coémoda.

Elige Q'Kapital y crece con tu negocio inmobiliario
de manera simple, segura, y agil.

Nuestro equipo comercial esta compuesto por
profesionales apasionados y experimentados,
especializados en brindar soluciones financieras
para cada necesidad y perfil, guiandote en tu proxima
inversion inmobiliaria de modo que dolarices tu capital
y diversifiques tu portafolio, llevando tu negocio al
siguiente nivel.

Si buscas a alguien que entienda tus necesidades,
te brinde confianza y se preocupe por proteger tu
patrimonio tanto como tu, jlo has encontrado!.

Contactanos para tomar decisiones inteligentes.

www.QKapital.com
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MUJAES
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La fortaleza mental
se cultivay se
mantiene como

se mantiene un
musculo”

Por Latinas RealEs

no tuvo mas remedio que desarrollar, fortalecer y llevar a la

practica diaria estos tres conceptos para salir del fondo de
sus adicciones y vencer los comportamientos autodestructivos que
estaban arruinando su vida.

F ortaleza mental, cuidado personal y disciplina. Coral Mujaes

Inspirada por un estilo de vida saludable, se convirtié en deportista de
alto rendimiento, con varios titulos internacionales de fisicoculturismo.
Sin embargo, piensa que es justo en este aspecto donde mas le falta
crecer, expandirse y crear un imperio como el que ya hizo en el mun-
do digital, donde se posiciona como una mujer poderosa, mentora y
lider exitosa de negocios. “Disciplina tu cerebro y conquista tus metas
mds ambiciosas”, es uno de sus lemas para explicar que las personas,
aun sumidas en los abismos humanos mds oscuros, son capaces de
desarrollar su maximo potencial a través del poder de la disciplina, el
trabajo duro y un cuidado psicoldgico que, como a ella, les ayude a
transformar su vida radicalmente.




EDICION ANIVERSARIO

Coral Mujaes defiende el poder que otorga la mentoria en
el desarrollo integral. “En mi caso, ellos (sus mentores) me
han regalado una filosofia de vida”, afirma para sintetizar
en una frase el significado de lo que ha aprendido de Tony
Robbins, Jim Rohn, Grant Cardone y Russell Brunson, entre
otros. La también autora de ‘El Poder lo tienes td’ y ‘La
férmula para ganar tu primer millén de ddlares’, que esta
revolucionando la industria del crecimiento personal y el
empoderamiento femenino, le contd sus secretos de éxito
a Latinas RealEs.

Latinas RealEs: ;:C6mo describirias el proceso de superacion
personal que experimentaste desde tu juventud y cémo
influyé en tu enfoque en los negocios?

Coral Mujaes: No hice trabajo personal durante mijuventud,
al contrario, me involucré en comportamientos muy adicti-
vos y autodestructivos. Por supuesto, vivi una infancia que
me resultd muy dura y traumatica. Me meti en alcoholis-
mo, adicciones, bulimia, toqué varios
fondos, y ahi fue cuando empezd mi
trabajo personal para darle la vuelta
a esto. Y ;cdmo influyd esto en mis
negocios? Me dio mucha fortaleza
mental y muchos valores. El haber
salido de esos comportamientos me
dio muchas herramientas mentales e

"Yo creo que lamentoriay
el trabajo personal son los
dos pilares del éxito mas
importantes”

LATINAS REALES 2024 | 9

LR: Tt promueves la sana ambicién y la libertad financiera,
pero ;cémo puede una persona que nunca ha estado en el mun-
do de los negocios desarrollar esa mentalidad empresarial?

CM: Como todo, yo creo que es un musculo. Cualquier
habilidad, la mentalidad empresarial, finanzas, marketing,
ventas, todo se puede desarrollar y cultivar. Nadie nacid
sabiendo hacer las cosas. Entonces se requiere de un com-
promiso, un mentory, claro, el dia a dia, estar desarrollando
esa habilidad.

LR: Has liderado empresas en varios sectores, desde la moda
hasta el turismo y el bienestar. ;:Cémo logras identificar opor-
tunidades de negocio en dreas tan variadas y qué les dirias
a aquellos que buscan diversificar sus emprendimientos?

CM: Es importante que empieces por hacer algo y tu propio
camino te va diciendo cual es la siguiente necesidad. Tu
como lider debes estar atento a ver las necesidades de tu
cliente; entonces es muy facil porque ellos mismos te van
diciendo qué quieren. “Oye, Cory,
enséiame de ventas” ... Okay, doy un
curso de ventas; “oye, Cory, vemos
que estds super fit, eres competido-
ra, por favor ensénanos”... Entonces
ahora, por ejemplo, me estan pidien-
do que empiece a sacar programas

internas que hoy se han expresado
con éxito en mi vida profesional.

LR: ;Qué consejos les darias a quienes enfrentan desafios
similares en su vida personal?

CM: Que sepan que se puede crear un cambio, que busquen
un mentor. Yo creo que la mentoria y el trabajo personal
son los dos pilares del éxito mas importantes. Entonces, de
verdad, encuentren un mentor, alguien que haya pasado
por los desafios que ustedes estan pasando y que le haya
sabido dar la vuelta a la vida, e inviertan con esa persona
para que les ensefie cdmo cerrar esa brecha.

LR: La fortaleza mental es esencial para superar obstdculos,
;ti c6mo mantienes tu mente fuerte y enfocada en medio
de los desafios personales y empresariales?

CM: Es un trabajo diario, de mucha disciplina. La fortaleza
mental se cultiva y se mantiene tal como se mantiene un
musculo, comiendo todos los dias de la manera acerta-
day entrenandolo. La fortaleza mental es igual, hay que
desarrollarla todos los dias teniendo disciplina, haciendo
cosas que no quiero hacer cuando me siento enferma o
cansada. Igual me paro y las hago, y siempre haciendo mis
rutinas diarias.

(Mira la entrevista completa

en latinasreales.com)

para construir un cuerpo, ;cdmo de-
sarrollar hombros?, ;cémo desarrollar
gluteos?... y eso no tiene nada que ver
con mi primera linea de negocio, que es trabajo personal,
mindset, marketing, ventas, emprendimiento... Pero escu-
cho a mi propia gente, para saber qué es lo siguiente que
quieren de mi'y entonces respondo con fuerza.

V/
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ANA
SIMEONE

Un particular no deberia
vender una propiedad sin
intervencidn de un agente”

Por Latinas RealEs

na Simeone quiere ser recordada como una lider

visionaria que contribuyé al crecimiento y la transfor-

macién positiva del sector inmobiliario en Argentina.
Anhela que su legado sea uno de innovacidn, excelencia y
compromiso con el desarrollo sostenible, y espera que suim-
pacto sea duradero entre la comunidad y en las generaciones
futuras. Pero no necesita quererlo ni ambicionarlo, porque
eso es precisamente lo que ha construido con éxito en
casi 50 afos de trabajo en real estate.

Desde hace mas de 20 afios lucha para que &
se implemente la intermediacién inmobi- :
liaria obligatoria, que defiende el servicio
profesional prestado exclusivamente por
los agentes inmobiliarios matriculados, que
conocen los procedimientos y aportan la
experiencia para asesorar tanto a com-  ~
pradores como a vendedores de inmue- "
bles. “Quisiera que los colegios de agentes
de bienes raices no solo los matriculen
para obtener beneficios privados desus |
dirigentes. Quisiera que la comunidad :
inmobiliaria se beneficie, y ese benefi-
cio solo puede lograrse de una forma:
con la intermediacion obligatoria”, le
dijo a Latinas RealEs Ana Simeone,
quien es reconocida como una
autoridad del mundo inmobiliario
argentino y latinoamericano.

LR EXITOSAS

Latinas RealEs: ;:C6mo fue el inicio de tu carrera en el mercado
inmobiliario y cémo evolucionaste hasta convertirte en una
institucion del sector?

Ana Simeone: Fui pionera y visionaria de esta profesion en
mi familia, con ya casi medio siglo de trabajo de forma inin-
terrumpida. Mis padres, con frecuencia, compraban propie-
dades como inversién, y desde pequeia intufa que este seria
mi futuro exitoso. Inauguré mi primera inmobiliaria a los 18
afnos, ya casada y con 2 hijos. El mantener a mi familia y subir
mi nivel econdmico, también fueron un gran anzuelo para
seguir a pesar de los desafios.

LR: ;A qué atribuyes las claves de tu éxito empresarial?

AS: Las claves de mi éxito empresarial residen en mi pasién
por el trabajo, mi enfoque en la excelencia y la constante
busqueda de innovacidn. Ademas, esta mi compromiso con
la satisfaccidn del cliente y el trabajo en equipo.

LR: ;Cudl es tu perspectiva del mercado inmobiliario, especifi-
camente en las Américas?

AS: El mercado inmobiliario internacional presenta oportuni-
dades emocionantes de crecimiento y desarrollo. La demanda
de espacios comerciales (a pesar de las dificultades y contro-
versias) y residenciales contintia en aumento; y en el caso de
nuestra regién, puedo decir que hay un interés creciente en
lainversion, especialmente con el nuevo cambio de Gobierno,
que invita constantemente a empresas y personas de todo el
mundo a conocer e invertir en este pafs, lleno de oportunidades
y con muchisimo por hacer.

LR: Una de tus banderas es la implementacion de la
intermediacién inmobiliaria obligatoria, ;cémo lograrlo?

AS: Para esto debe crearse una ley que determine
que un agente de bienes raices lleva muchas res-
ponsabilidades legales, comerciales y morales sobre
sus espaldas. Un particular no deberia vender una
e propiedad sin la intervencion de un agente
matriculado a su eleccidn.

LATINAS REALES 2024 | 11
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ener la oportunidad de reinventarse es una bendicién
para Annie Villaran. Por eso vive agradecida con Dios.
Emigrar a Canadd desde su querido Pert no fue una

decisién facil. Sin embargo, la oportunidad de hacer una familia
en un pais mas estable, hizo que todas las limitaciones de sus
primeros afios en el extranjero valieran la pena.

Annie es top producer de real estate en Toronto, Ontario. Llegd
hace 22 afios, junto a su esposo, Lucho Chirinos. Sus hijos son

canadienses, y no se arrepienten de haber tomado la decisién
“ de buscar un nuevo horizonte de vida. Pero no todo fue facil.
Ambos, ingenieros industriales, con estudios de posgrado,
tuvieron que empezar completamente de cero, para ganar la
famosa “experiencia canadiense”. Felizmente la vida les ha dado
mucho mds, y después de tener que trabajar en lo que fuera para
“sobrevivir”, se establecieron con éxito en el sector financiero.

Las latinas hablamos
inglés con acento, pero no
pensamos con acento’’

Habfa algo mas en su ADN: querfan ser independientes y lograr
su libertad financiera mas alla del mundo corporativo. “El mer-
Es cado inmobiliario siempre nos llamd la atencidn y decidimos que
uno de los dos intentaria comenzar esa faceta... Yo me quedé en
el sector financiero, mientras mi esposo sacd su licencia de real
estate”, cuenta Annie, al explicar que “cuanto mds creces en el
mundo corporativo, mds esclavo te vuelves”.

Después de 15 afios y cuando sintié que su rol de mama entra-
ba en conflicto con los viajes de su trabajo, decidié dar el gran
paso para dedicarse al mundo de bienes raices. No obstante,
Annie es mucho mds que una bréker exitosa, también es la
directora de la Cdmara de Comercio Peruano Canadiense y es
muy reconocida por la comunidad hispana, al tiempo que ayuda
a través de una fundacidn a nifios pobres de su pais natal para
que puedan estudiar.

Latinas RealEs: ;:C6mo es ser realtor en Canada? Y ;qué tan dife-
rente es de serlo en Estados Unidos?

Annie Villaran: El proceso de obtener la licencia en Canadd es
completamente diferente a lo que yo he visto en Florida... Es
mucho mas largo y mucho més costoso (unos 6.000 ddlares
canadienses la primera vez, y $1.000 para renovar). Adicional-
mente, aqui es mas regulado, con lo cual, los procesos son un
poco mas engorrosos. Y en cuanto a comisiones, se manejan los
mismos porcentajes en la reventay, por supuesto, son un poco
mas altos en proyectos de preconstruccion.

LR: ;Cémo te convertiste en una top producer en un mercado
tan complejo y diverso?

AV: Amime ayudd mucho mi experiencia trabajando con inver-
sionistas, el uso de términos financieros y la confianza que podia
proyectar alos clientes. Pero una estrategia fundamental es hacer
alianzas profesionales, incluso con otros redltors, a quienes, en
lugar de verlos como competencia, hay que verlos como aliados.

(Mira la entrevista completa

en latinasreales.com)
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YERMYS PENA
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la arquitecta de edificios
sostenibles que busca
¥ mitigar el cambio climatico

Por Latinas RealEs

quitectura y cémo los espacios podian tener un

impacto significativo en nuestra vida. Por eso se
fasciné con la arquitectura y la manera en que puede influir
en los estados de animo, la salud y las relaciones con el
entorno. “Creo firmemente en el poder transformador de
los espacios para mejorar la calidad de vida de las personas”,
dice Yermys Pefa, destacada arquitecta que disend el primer
edificio sostenible de Republica Dominicana.

D escubrié a muy temprana edad su amor por la ar-

Sus principios fundamentales son la innovacidn, la sos-
tenibilidad y la integracidn de tecnologias emergentes.
“Buscamos crear espacios que no solo sean estéticamente
atractivos, sino también funcionales, eficientes y rentables”,
dice Pefia, quien estd comprometida con la mitigacion del
cambio climadtico. “La capacidad de influir en el entorno
construido y crear lugares que impacten positivamente
en el bienestar de las personas, al tiempo que preserven el
medio ambiente es lo que me motiva y me impulsa a seguir
en esta carrera”.

Latinas RealEs: ;Por qué decidiste dedicarte a la arquitectura
y al diseno sostenible en tus proyectos?

Yermys Pefia: Mi motivacidn principal fue el reconocimiento
del impacto significativo que la construccién tiene en el
medio ambiente. Queria utilizar mi habilidad y pasién por
la arquitectura para crear soluciones que ayuden a mitigar
el cambio climatico y promover un desarrollo mds soste-
nible. Ademas, soy consciente de que las construcciones
sostenibles son mds sanas.

LR: La construccidn de Vista 311, el primer edificio sostenible
en Santo Domingo, es un logro significativo. ;Cémo surgié
esa iniciativa y qué caracteriza a ese proyecto?

YP: Surgié de mi compromiso con la sostenibilidad y la
necesidad de promover practicas de construcciéon mas
respetuosas con el medio ambiente en Santo Domingo.
Vista 311 se caracteriza por su disefio eficiente en ener-
gia, el uso de materiales sostenibles y tecnologias verdes
avanzadas. En este proyecto logramos la certificacion Leed
Gold, siendo pionero en la regién del Caribe. Este tipo de
proyectos demuestran que es posible crear comunidades
que promuevan la calidad de vida de sus habitantes, mien-
tras reducen su impacto ambiental.

(Mira la entrevista completa

en latinasreales.com)
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CARLA

(49
Diosito tiene para cada
uno de nosotros lo que

nos toca vivir”’
Es

e sumadre aprendid que las cosas no suceden por

algo, sino para algo. Por eso, cuando tuvo ganas de

rendirse y regresar a su Venezuela que la vio crecer,
formarse, tener una familia y destacarse como una ingeniera
exitosa, reflexiond junto a su esposo sobre la razén por la
que estaban en Estados Unidos.

Habian pasado dos afios con muchos sacrificios y se
toparon con una realidad que, aunque pudo haber-
la pensado, nunca se imagind que iba a ser tan dura.

LR EXITOSAS

.

“En ese momento le dije a mi esposo: ;Sabes qué? ;Nos re-
gresamos! Y él me respondid que estaba loca, pese a que al
comienzo él era quien no queria salir de alld. Vamos a revi-
sar por qué nos vinimos, vamos d revisar todo, vamos a or-
ganizarnos y vamos a sacar fuerzas de donde sea, me dijo,
y fue algo que como familia nos unid y nos sacd adelante”,
narra Carla Rodriguez, una mujer resiliente que le gané la
carrera a la frustracion y hoy se posiciona como una lider
destacada en el mundo de bienes raices en el sur de Florida.

Su camino fue abrumador: con cuatro hijos que mantener
y un esposo diezmado por un diagndstico de eséfago de
Barrett que no solo afecté su provisidn, sino que les acarred
deudas por mas de 90.000 ddlares, mas la incertidumbre de la
pandemia, las cosas no pintaban nada bien. “Fue stiper dificil,
porque nos tocé en muchas ocasiones ir a buscar comida en las
iglesias, dejar a nuestros hijos en lugares donde no sabiamos si
iban a estar bien. Fue mucho sacrificio en ese comienzo, sobre
todo porque nosotros no nos preparamos para venir; nos tocé
de repente dejar absolutamente todo, agarrar maletas y huir”.

Pero Carla también ha confiado siempre en que la historia
que vivimos es la que nos toca, y se lo agradece a Dios, des-
de donde le ha tocado. “Estoy segura de que Diosito tiene
para cada uno de nosotros lo que nos toca vivir y lo envia
para algo, porque de cierta manera si estamos preparados o
El nos prepara para afrontarlo. El lo tiene todo escrito”. Asf,
también de repente, aparecié una amiga que la animd a sacar
la licencia de real estate, le prestd el dinero para hacerlo y
de ahi en adelante ha cosechado grandes frutos, incluido un
libro sobre su historia.

LR: ;:Cémo explicas el éxito que experimentas hoy? ;Cudl ha
sido la clave?

Carla Rodriguez: Para mi, el coaching ha sido fundamental,
es la brdjula hacia dénde voy y también es una herramienta
que me permite identificar y evaluar mas alla. Un propdsito
claroy el coaching te permiten descubrir ese espectro que
no vemos. Y también el trabajo en equipo, que se fomenta
através de este modelo de industria, que es el que desarro-
[lamos nosotros, es el que permite que haya podido crecer
exponencialmente. Yo soy fiel creyente, con el corazén, de
que somos mds cuando trabajamos en equipo.

LR: ;:Qué mensaje inspirador compartirias con otras agentes
inmobiliarias latinas que puedan estar enfrentando desafios
similares a los que tu superaste?

CR: Yo les dirfa que hay que buscar mucho en el corazénde unoy
escuchar ese llamado que, a veces por la rutina, no escuchamos.
Hay un poder en cada una que subestimamos y lo echamos a un
lado por ser maméds, por la sociedad, por el entorno, por larazén
que sea... y es esa introspeccion la que nos permite ver qué es
lo que realmente queremos. A veces no sabemos hacia dénde
vamos a ir. Yo no sabia qué era el redl estate, ni que este era el
caminoy lo que iba a descubrir en él, pero si sabifa que tenia que
atender mi llamado interior.

(Mira la entrevista completa

en latinasreales.com)
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Visa 01 / EB 1 / EB2 NIW: Para personas con habilidades extraordinarias en las ciencias, artes, educacion, negocios o deportes.
Visa de Inversionista L1 / E2 / EB 5: Especial para Gerentes, Comerciantes e Inversionistas y sus familias.

Green Card: Residencia permanente a través de una oferta de trabajo en Estados Unidos.

Visas para profesionales y todos los aspectos de la Giudadania Americana.

@ @BeltranBritoLLP @ @beltranbrito @beltranbritollp @ @abogadosdeinmigracion @ media@beltranbrito.com

Agenda una cita: beltranbrito.com/contacto
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CONSTRUYENDO JUNTOS: e

EL VALOR DEL EQUIPO EN REAL ESTATE

uienes trabajamos en bienes raices hemos sido testi-

gos, durante afos, de la dindmica individualista que

ha predominado en nuestra industria, sin comprender
que el éxito no es un logro solitario, sino el resultado de una
colaboracién armoniosa entre colegas. La unidad, la solidaridad
y el compartir experiencias son pilares esenciales que pueden
impulsarnos hacia nuevos horizontes de prosperidad.

Asi lo hemos entendido en nuestro
equipo de profesionales en este sector,
y a medida que evolucionamos y en-
frentamos los desafios cambiantes del
mercado, nos convencemos mas de la
importancia del trabajo conjunto como
catalizador del desarrollo y crecimiento
exponencial no solo en nuestra carrera,

"Es importante reconocer
que el trabajo en equipo
no implica la pérdida
de la individualidad o la
competencia saludable”

Cada miembro aporta su experiencia Unica, su conocimiento
especializado y su red de contactos, creando un ecosistema
en el que todos avanzamos.

La colaboracién entre colegas no solo beneficia a los individuos,
sino que también fortalece a toda la industria. Al compartir infor-
macion, estrategias y mejores prdcticas, elevamos el estandar de
servicio que ofrecemos a nuestros clientes y promovemos una
mayor transparencia y profesionalismo
en el mercado.

Ademas, el trabajo en equipo fomenta
un sentido de pertenencia y camara-
deria que trasciende las transacciones
comerciales. Cuando nos apoyamos
unos a otros, no solo nos converti-
mos en mejores profesionales, sino

sino a nivel personal y familiar.

Trabajar en equipo no se trata solo de

reunir personas bajo un mismo grupo, sino de mantener
una cultura de colaboracién y apoyo mutuo. Cuando nos
unimos como equipo, nuestras fortalezas se multiplican,
y nuestras debilidades se diluyen en la sinergia de todos.

1/

Celebrar los triunfos de nuestros colegas como si fueran
propios es brindarnos apoyo mutuo en los momentos de
dificultad, creando lazos que perduran mas alla del ambito
laboral.

también en mejores seres humanos.




Es importante reconocer que el trabajo en equipo no implica
la pérdida de la individualidad o la competencia saludable. Al
contrario, al trabajar juntos, potenciamos nuestras capacidades
individuales y nos convertimos en un equipo imparable, capaz
de enfrentar cualquier desafio que se presente en el camino.

Hoy queremos compartir nuestra vision y liderazgo, invitando
a otros colegas a unirse y a entender que el trabajo en equipo
no es solo una estrategia ganadora en real estate, sino un prin-
cipio fundamental que impulsa nuestro crecimiento y nuestro
progreso. Al unirnos como equipo, abrimos nuevas puertas
de oportunidad, construimos relaciones sdlidas y creamos un
futuro exitoso para todos.

(44

. . . Luz Bolivar
Hoy siempre serd el mejor momento,

. . Luzbrealtor@gmail.com
si estamos con el equipo correcto.
99  (786)4995217

(44

El éxito no es casualidad, es el SlSToAES R

resultado de un esfuerzo constante. (786) 4137510
L1 gloriaestradarealtor@gmail.com

(44

El trabajo en equipo no es una

opciodn, es la esencia misma del Andrea Angel

progreso. Juntos, transformamos andreaangelrealtor@gmail.com
suefios en realidades y marcamos (786) 554-1111

un legado que perdura mds alld de
nuestras individualidades. 9

(44

Nuestro compromiso como
asesores inmobiliarios es superar las
expectativas de nuestros clientes, no
solo cumplirlas. 9

Invertir en bienes raices es asegurar
tu futuro y el de tu familia.

»

(19

Real estate es una de las mas lindas
profesiones... Logramos que los
suefios sean realidad. %

(19

Construyendo suefos y hogares a
medida para clientes internacionales.
Tu visién inmobiliaria personalizada
comienza aqui. 0 1)

(44

La satisfaccién de DAR un mejor
servicio integral, produce un
bienestar inexplicable. ,,

(44

Tu objetivo es dénde quieres estar.
Tu estrategia es cdmo llegar alli.

Si crees que puedes, ya estds a
medio camino. b 1)

(44

No dejes que nada ni nadie te robe
tus suefios.

(49

El camino del empoderamientoy la
libertad financiera esta en nuestras
manos, te acompano y asesoro en
este trayecto de oportunidades de
real estate. )

€6

Inspirando conexiones entre
personas y propiedades: donde los
suefios encuentran su direccién y se
materializan.

»

Carlos Rodriguez
(786) 940-6448

Wilmer Garcia
wilmer.garcia@exprealty.com
(786) 707-0659

Paola Centoncio
paolacentoncio@gmail.com
(786) 2134466

Maylet R. Vazquez
Mayletsellshomes@gmail.com
(305) 772-2708

Elena Escabrisa
Elenaescabrisarealtor@gmail.com
(407) 449-0855

Janeth Bernal
janeth_bernal@hotmail.com
(305) 300-6577

Martha Valderrama
marthavalderrama2003@gmail.com
(786) 479-5559

Jenny Amaya
Info@jennyamaya.com
(305) 796-4071

- Luisiana Gamboa
Igamboarealtor@gmail.com
(786) 707-9944
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¢POR QUE FLORIDA
ES EL DESTINO
IDEAL PARA LOS
INVERSIONISTAS
COLOMBIANOS?

Por Adriana Arango*

colombianos que buscan diversificar su patrimonio,
protegerse de la devaluacidn del peso y acceder aun
mercado inmobiliario sélido y rentable.

EI 'estado del sol' se ha convertido en un iman para los

M3s personas se estan mudando a Florida, segtin la Oficina
del Censo de Estados Unidos. Alrededor del 96% de los
condados del estado crecieron, segun los datos oficia-
les. Residentes y expertos dan testimonio de ese rapido
crecimiento que significa una gran oportunidad para el
emprendimiento en negocios ligados al turismo, bienes
raices y tecnologia.

Estas son 5 razones para invertir en Florida:

¢ Crecimiento econémico envidiable: Florida ostenta el
cuarto PIB mads grande de Estados Unidos, superando
a paises como México y Colombia. Este vigoroso creci-
miento se traduce en un mercado laboral robusto y una
baja tasa de desempleo del 3.1%.

¢ Refugio contra la devaluacién: Invertir en propiedades
en ddlares protege el capital de la volatilidad del peso
colombiano, que ha experimentado una depreciacion
del 2.47% en el tltimo ano frente al ddlar.

¢ Rentabilidad superior: El mercado inmobiliario de Florida
ofrece una apreciacion anual, significativamente superior
a las obtenidas en Colombia.

¢ Solidez del mercado de alquiler: El 70% de la poblacién
en Miami alquila a largo plazo, lo que permite a los in-
versionistas generar ingresos consistentes mientras su
propiedad se valoriza.

e Diversificacién estratégica: Invertir en Florida permite
diversificar el portafolio de inversiones y reducir el riesgo
asociado a un solo mercado.

En resumen, Florida se presenta como una opcidn atrac-
tiva para los colombianos que buscan proteger su capital
e invertir en un mercado sdlido y rentable, diversificar su
portafolio de inversiones y reducir el riesgo, y acceder a un
estilo de vida de calidad en un entorno familiar y vibrante.

¢Cuadles son las mejores zonas para invertir en Florida?

e Miami: La ciudad mas grande y vibrante de Florida, con
un fuerte crecimiento econémico y una alta demanda
de vivienda.

e Fort Lauderdale: Una ciudad costera con un ambiente
familiar y un mercado inmobiliario en auge.

e Orlando: La ciudad de los parques tematicos, con un
fuerte sector turistico y una poblacién en constante
crecimiento.

e Tampa: Una ciudad en expansién con un centro finan-
ciero en desarrollo y una gran variedad de opciones de
inversion.

Si estas pensando en invertir en el extranjero, Florida es
una opcién que no debes pasar por alto.
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JOSE RICARDO
BECERRA

€6

No es el bétox lo que
deforma el rostro

de una persona, sino
quien utiliza mal el
producto”

Por Latinas RealEs

uidar la piel no es una opcidn para José Ricardo Bece-

rra, médico dermatdlogo, especialista en tratamientos

estéticos no quirdrgicos y técnicas avanzadas para el
rejuvenecimiento facial. Por eso insiste en laimportancia de
lalimpieza o en las rutinas faciales mds adecuadas a partir de
los 20 afios, para no hablar de los cuidados mas completos
de una piel madura.

Morpheus, Sculptra, HArmony(Ca, Radiesse... Becerra compar-
tid con Latinas RedlEs las Ultimas tendencias en procedimientos
faciales y las opciones disponibles para aquellas mujeres que
desean mejorar su apariencia, sin recurrir a cirugfas, al tiempo
que desmitifica algunas teorfas y efectos de los productos y
tratamientos estéticos utilizados para el cuidado de la piel.

Latinas RealEs: ;:Qué recomienda para el cuidado diario de
la piel, especialmente de las personas que tienen agendas
muy ocupadas?

José Ricardo Becerra: Debo empezar diciendo que cada
persona tiene un tipo de piel diferente, por lo tanto, debe
tener unos cuidados especificos. Pero en términos generales,
recomiendo que cada persona tenga un limpiador facial,
un antioxidante —que para mi el mejor es la vitamina C—un
acido hialurdnico que sirva como hidratante y, por ultimo,
un bloqueador solar... Eso en cuanto a la rutina de las ma-
flanas, ya que en las noches, si las personas tienen mas de
27 afios, deberian utilizar un retinoide y alternarlo con un
despigmentante, especialmente en lugares como Florida,
donde hay tanta exposicidn diaria al sol. Esto ayuda a que
la piel luzca fresca y joven.

(Mira la entrevista completa

en latinasreales.com)

HEALTH

EDICION ANIVERSARIO

LR: ;Cudles son los mitos mds comunes en torno al cuidado
de la piel y los tratamientos estéticos?

JRB: Mitos existen muchos. Pero uno de los que mas me
comentan mis pacientes es aquel que dice que el 4cido
retinoico o los retinoides, cuando se utilizan por mucho
tiempo, adelgazan la piel. Eso es totalmente falso. Otro
de los mitos es que hay que empezar a cuidarse la piel
después de los 30 afios. También es falso, porque a partir
de los 20 afos, nuestra piel ya no produce la misma canti-
dad de elastina y coldgeno. En cuanto a los tratamientos
estéticos existen muchos mitos, pero vale la penaresaltar
uno en especial, y es que mds de 30 afios después de que se
creara el bétox, muchas personas creen que este deforma
el rostro. El bétox nunca va a deformar el rostro, es uno
de los mejores tratamientos que existen en el mundo. Los
fillers o rellenos son tratamientos que tampoco deforman
ala persona. Quien deforma el rostro de una persona es el
que utiliza de forma inadecuada estos productos.

LR: Como experto en rejuvenecimiento facial, ;podria ha-
blarnos sobre las opciones para mejorar la apariencia sin
recurrir a cirugias?

JRB: Hoy en dia contamos con muchas tecnologfas y trata-
mientos faciales no quirtrgicos. Entre los mas importan-
tes puedo destacar los ultrasonidos focalizados, con una
maquina que es un ‘boom’ y se llama Liftera, que permite
mejorar el contorno facial. También esta el Morpheus,
una tecnologfa basada en radiofrecuencia fraccionada;
en tercer lugar tenemos bioestimuladores, que, valga la
redundancia, estimulan el coldgeno y promueven el efecto
rejuvenecedor de forma natural y progresiva. Todos estos
tratamientos, sin duda alguna, ayudan a postergar los
procedimientos quirtrgicos.




CanAm Enterprises,
lider en el programa
la visa para inversionistas
extranjeros que buscan la
residencia americana

Fundada en 1987, CanAm es uno

A

de los principales promotores de
ompmrrs— fondos de inversion vinculados a la

inmigracion en los Estados Unidos y
Canada. Desde la creacién del primer centro regional
EB-5 en 2002, CanAm ha administrado y gestionado
varios centros regionales que abarcan 29 estados. Con
mas de 60 proyectos financiados y una recaudacion de
USD 3000 millones en inversiones de EB-5, CanAm se
ha ganado una reputacién de credibilidad y confianza.
CanAm es el Gnico centro regional que hace que todos
sus proyectos y registros de tarjetas de residencia sean
auditados por una firma de contabilidad independiente
externa cada afio. A la fecha, CanAm ha pagado mas de
USD 2240 millones en capital EB-5, lo que representa a
mas de 5400 familias.

| programa de Inversionistas Inmigrantes EB-5
proporciona a los extranjeros la oportunidad de
obtener una tarjeta de residencia condicional o
temporal de dos afios, a cambio de invertir USD 800.000
en proyectos ubicados en dreas de alto desempleo que
creen al menos diez empleos permanentes de tiempo

completo para los trabajadores estadounidenses.

El rendimiento pasado no garantiza resultados futuros. Este documento se proporciona
Unicamente con fines informativos y no pretende ser una oferta o solicitud para la
compra/venta de ningtin valor ni una recomendacién o respaldo de ningin valor.

Para obtener mds informacién, visite www. canamenterprises.com.

@) www.canamenterprises.com (&) (646) 741-4668

Proceso de solicitud de la
visa EB-5

e Contratar a un abogado de inmigracion o asesor
financiero para determinar la elegibilidad para
la oportunidad de inversién.

Comunicarse con los operadores legales del centro
regional EB-5 para revisar las ofertas de proyectos
de inversion.

Seleccionar un proyecto de inversién EB-5y
preparar los documentos que indiquen la fuente
de los fondos.

Elabogado presenta la Peticion I-526E en nombre
del inversionista.

Después de la aprobacion de la Peticion I-526E,
prepararse para una entrevista consular o
adecuacion del estado.
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VANE

unque es mercaddloga de profesidn y durante mu-
A chos afios realizé consultorfas de marketing e hizo

negocios de todo tipo, a Vanessa Monroe le tomé 22
afios encontrar su propdsito de viday llegar a donde estd hoy:
liderando a cientos de agentes inmobiliarios para ayudarlos
a escalar su negocio a través de las plataformas en redes
sociales. “Ver a gente desmotivada, que no cree en si misma,
pero que explota después de que yo les doy las herramientas y
el conocimiento, eso es para mi el éxito”, afirma.

‘ ‘ La fundadora de la Academia Cracks Inmobiliarios y lider de la

o o expansion de eXp en México, defiende el desarrollo de lamarca
Si no implementas una

personal y digital como clave para el crecimiento exponencial.

e Stl'ate gi a d e md rket ,' n g Latinas RealEs: ;C6mo crees que ha evolucionado el papel del
marketing digital en el sector de real estate?
L (] L

dlgltal en tu negOC|O’ no Vane Monroe: Hoy en dia, si no implementas una estrategia
. de marketing digital inmobiliario en tu negocio, no existes. Y
t 3/ . . s
existes te lo voy a poner con un ejemplo muy claro: si hoy en dia tu
haces campafias de marketing, nada mds pagadas, lo primero
que va a hacer cualquier prospecto esir a Google y va a poner
tu nombre porque, asi como le apareces tu, le aparecen otras
personas. Entonces, si tu nada mas tienes anuncios, pero
estas otras personas, ademas, tienen contenido de valor
en sus redes sociales, y tienen presencia digital a través del
videomarketing en Facebook, Instagram,TikTok, YouTube,
Google business, pagina web y un montén de herramientas
que puedes implementar hoy en dia, los clientes se van a ir
con esa persona.

LR: ;Cudl es para ti el mejor enfoque de marketing para la
generacion de prospectos?

VM: Definitivamente, la mejor estrategia que existe hoy en dia
para captar clientes potenciales constantemente es desarrollar
tumarca personal y tu marca digital. Esa es tu huella, nadie mas
la tiene y esa también es tu propuesta de valor, basada en tu
experienciay en lo que Dios te dio. Hay que pensar profesional
y humanamente que nosotros no vendemos una pluma, un
lapiz... nosotros vendemos experiencias, suefios y debemos
darles alos clientes esa confianza de que somos autoridad. Y,
por supuesto, a través del marketing de contenidos también,
porque no se trata de postear por postear, sino de identificar
las necesidades de tu ‘buyer’ persona para dirigir intencional-
mente tu contenido hacia él.

"Definitivamente, la mejor estrategia
que existe hoy en dia para captar
clientes potenciales constantemente es
desarrollar tu marca personal y
tu marca digital"

%

(Mira la entrevista completa

en latinasreales.com)




EDICION ANIVERSARIO

MARIANA'Y
SAMUEL DAVID
OROPEZA

66
La preparacion es un

reflejo de cuanto te
importa lo que vas a ser”’

Por Latinas RealEs

legaron a Estados Unidos a los 15 y 13 afios, respecti-
vamente. Ante sus ojos todo era nuevo: desde el pais
hasta elidioma, pasando por una cultura con costumbres
totalmente diferentes y cero amigos, en plena adolescencia.
Han pasado siete afios desde aquel “aterrizaje forzoso” de
Mariana y Samuel David Oropeza, quienes junto a su padre
emigraron a este pais forzados por lainseguridad que sufrieron
en su natal Venezuela.

Reconocen que cada experiencia vivida los hahecho
crecer. Han fortalecido su mentalidad, la manera
en que ven lavida e incluso la forma de reflexionar
ante las situaciones, de tal modo que, en lugar
de preguntarse cudles son las cosas que
no tienen en este momento, piensan en
las oportunidades que tienen aqui. Y
una de las mas grandes ha sido unirse
con su padre paraformar unafirma
familiar de real estate enla que se
mueven como peces en el agua,
porque tienen todo el apoyo y

la experiencia de su progenitor,
que ya trabajaba en esa industria
en Venezuela.

Los hermanos Oropeza estudian
sendas carreras relacionadas con el
negocio inmobiliario para comple-
mentarlo. A los jévenes que quieren
seguir sus pasos les aconsejan pensar
y fijarse en personas exitosas y mode-
larlas. “Todos admiramos a alguien, un

NEW GENERATION
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gran médico, un gran atleta o un gran hombre de negocios...
Cuando nos preguntamos ;cémo llegd esa persona hasta ahi?
(Qué ha hecho para alcanzar ese nivel de éxito? ;Cudntas horas
dedica a entrenar o prepararse?... Cuando piensas asi, y tienes
a esa persona como referencia, puedes entender lo que tienes

)
I

que hacer para llegar alli”.

Latinas RealEs: ;:Cémo ha sido trabajar juntos como familia en
el negocio inmobiliario?

Mariana y Samuel Oropeza: Ha sido una experiencia que nos
ha traido muchos retos y muchas satisfacciones ala vez. Obvia-
mente, tenemos diferentes edades, diferentes personalidades,
puntos de vista, y eso nos ha hecho trabajar en la armonia
familiar y en la inteligencia emocional entre nosotros. Pero
también cada uno tiene distintos talentos, habilidades, algo
unico, y de esa manera nos complementamos, por lo cual
tenemos un equipo poderoso.

LR: ;C6mo han vivido la etapa de tener que decir no a muchas
cosas, amistades, fiestas y a gustos propios de su juventud, para
concentrarse en estudiar y trabajar?

MSO: Ha sido un proceso de mucha disciplina, de desarrollar
buenos habitos, porque como jévenes también somos suscep-
tibles a esas distracciones. Sabemos que hay muchas cosas que
quieren llamar nuestra atencidn, pero como hemos encontrado
un porqué, una razon de querer hacer algo y nos hemos fijado
una meta, entonces podemos tener la fortaleza de decir no a
otras cosas para decir si a nuestras prioridades. Y en este caso,
para nosotros, es educarnos, porque sabemos que un gran
desafio que tenemos como jévenes es que necesitamos ese
conocimiento, esa experiencia.

LR: ;:Qué les aconsejan a otros jévenes que
quizds también quieran iniciarse en este
negocio a temprana edad como ustedes?

MSO: Hay un factor importante que nos
ha ayudado mucho y que aconseja-
mos a otros jovenes: el entorno.

Eso hajugado un papel muy im-
portante a la hora de tener

un grupo de amigos, de

tener un ambiente que

nos motive a crecer. El

P entorno puede ayudarles
X a alcanzar el éxito o a que-
darse estancados. Puede ser un

ancla o una vela. En nuestro caso,
hemos sido intencionales en buscar

) un grupo de amigos que nos esté
' empujando a avanzar, a convertir-
nos en las personas que queremos ser.

(Mira la entrevista completa

en latinasreales.com)
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{El miedo existe
realmente? ;Donde esta?
¢Como lo trabajamos?”’

Es

pesar de su talento, recorrido y éxito en la actuacion,

Laura Chimaras se describe simplemente como una

ujer muy apasionada. Ama las letras, ama la lite-

ratura, ama la poesia... Por eso, lo primero que hace todos

los dias, mientras se toma el café de la mafana, es leer. “No

sé quién fuese yo sin la lectura, sin la literatura, sin un poco de
poesia”, exclama.

Hija del reconocido primer actor venezolano Yanis Chimaras
(g.e.p.d.), Laura comenzd su carrera artistica a los 8 afios en
la televisidn de su pais. Pero el dolor por el asesinato de su
padre la transformd y la ayudd a descubrir 20 afios después
su verdadera vocacion: la escritura. "Nunca pierdas la fe", su
primera novela basada enla vida real, cuyo protagonista es su
padre, se basa en lo que sucede en el momento del impacto,
en cdmo se sienten ella y su familia, y en las lecciones apren-
didas para transformar el dolor en aceptacidn, entendimiento
y esperanza.

En medio de sus libros y lienzos con frases, Laura llena escena-
rios internacionales haciendo shows poéticos inspirados por la
resilienciay la felicidad. En sus redes sociales agradece y deleita
alos fans que acuden a Spotify, iTunes, YouTube e Instagram,
para buscary escuchar a diario sus recitales y declamaciones.

Latinas RealEs: ;Como fue esa transicion desde la actuacion
hasta la escritora que eres hoy?

Laura Chimaras: Puedo confesar que ha sido bastante dificil.
Fueron muchos afos actuando, y aunque llevo siete afios
escribiendo, todavia me siento en una transicion. Solo que lo
que he vivido en esta nueva etapa parecen como 40 afios de

EDICION ANIVERSARIO

carrera, ha sido extraordinario, avasallante, algo muy grande
para mi. Y aunque me costé mucho, cuando dejo de sentir
amor por las cosas, siempre me pregunto: ‘;Cudnto tiempo
me voy a quedar aqui?’. Porque, sino me hace felizy no sésila
vida eslarga o corta, ;por qué voy a hacer cosas que no amo?

LR: Dices que fue una transicion “avasallante”. ; Tuviste miedo?
({Coémo lidiaste con esos temores?

LC: Siento que fue la forma en que me criaron. Aunque mi
papa era un actor muy famoso, yo no vengo de una familia
con mucho dinero ni con muchos recursos, como para decirte
que todo fue facil. Al contrario, pese a la fama de mi padre,
nosotros viviamos de alquiler. Hubo momentos en los que
no teniamos lo suficiente para hacer el mercado completo en
casa. Entonces entendi que la opcién mas grande que tenemos
en lavida, y probablemente la Unica, es seguir siempre hacia
adelante, como estemos y pase lo que pase. Entonces ya,
con 32 afios, puedo redefinir un poco el miedo y preguntar:
¢El miedo existe realmente? ;Dénde estd? ;:Cémo lo trabaja-
mos? ;Qué hacemos con éI? Siento que es simplemente una
sensacion y tu decides qué hacer con ella. Ser un poco mas
cobarde o ser el héroe de tu propia pelicula.

“La opcidn mas grande que tenemos
en la vida, y probablemente la tnica,
es seguir adelante”

%

(Mira la entrevista completa

en latinasreales.com)




Continuum Club &
Residences es una
coleccion exclusiva de
198 residencias y
penthouses
impecablemente
disenados, con vistas
cinematograficas de 360
grados de la playa, el

o 5 o
centro de Miamiy la e
, . on
Bahia de Biscayne. i
*
AL =
| ¥

4

1755 79th Street Causeway, North Bay Village, FL

S

NUUMCLUBANDRESIDENCES.COM






EDICION ANIVERSARIO LATINAS REALES 2024 | 29

Por Latinas RealEs

esde que tuvo la visién de fundar Latinas RealEs, su
D vida ha experimentado una transformacién asom-

brosa. Antes de lanzar la revista, se vefa como una
agente de bienes raices con suefios y aspiraciones como
muchas otras, pero gracias a su “hija consentida”, ha
logrado convertirse en una empresaria reconocida y res-
petada no solo en el mundo del real estate hispano, sino
en el 3mbito internacional.

“En lo personal, Latinas RealEs ha sido un viaje de autodes-
“ cubrimiento y empoderamiento. Al darles voz y resaltar el
éxito de las mujeres latinas en el campo inmobiliario, he
encontrado una comunidad de mujeres extraordinarias que

° °

Soy te Stl m On I O comparten sus historias, sus desafios y sus triunfos”, dice
Andrea Angel emocionada, un afio después del lanzamiento

d 4 de larevista pionera en la industria. “Esta comunidad se ha
e co m O u n a convertido en un espacio de apoyo mutuo donde nos senti-
mos valoradas, nos inspiramos y fortalecemos unas a otras.

vis io’ n p u e d e Cada historia de éxito que compartimos no solo celebra los
logros individuales, también demuestra el potencial ilimita-

do que tenemos todas las mujeres latinas en este sector”.

tra n Sfo rm a r En lo profesional, asegura que ha ampliado sus horizontes

de una manera que nunca imagind. “La autoridad que me
otorga Latinas RealEs me ha llevado a otro nivel: me ha brin-

°
VI d a S y dado la oportunidad de expandir mi negocio, de colaborar

con expertos de la industria, de surgir como lider de opinién

- y de tener acceso a personas y organizaciones exclusivas”,
Comunldades explica con gratitud.
t »
enteras

"Gracias por todo lo que
hacen por esta comunidad.
La revista me parece
fascinante e inspiracional”

Ana Cristina Defortuna

VT
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Latinas RealEs: ;Qué sientes que es para ti Latinas RealEs?

Andrea Angel: Es un testimonio inspirador de cémo una visién puede
1. transformar vidas y comunidades enteras. Asi como yo, todas pode-
". ! ;

.MUChO exito! Es mos hacer realidad nuestros suefios, por imposibles que parezcan.
importantisimo darles una Primero hay que tener fe, creer que las cosas se pueden con ayuda
plataforma alasm ujeres de DI.OS. Luego, trabajoy compromlso. Yﬁnalment.e, .tomar accuoulw sin

rendirse. Latinas RealEs ha sido un camino de crecimiento, desafios y

en real estate Para que se gratificacién. Si bien antes disfrutaba mi trabajo, siempre sentia que
informen y salgan adelante" faltaba algo. Me di cuenta de que habia una brecha significativa en
la representacion y el reconocimiento de las mujeres latinas en esta
Alicia Cervera industria. Muchas de ellas estaban logrando grandes cosas, pero sus
historias rara vez se contaban, y mucho menos se celebraban. Por
I/ eso nacio Latinas RealEs. Queria crear un espacio donde las mujeres
latinas en real estate pudieran compartir sus experiencias, aprender

unas de otras y ser reconocidas por sus triunfos.

LR: ;:Qué diferencia a Latinas RealEs de otras revistas en Latinas RealEs Summit 2024, donde estaran algunas de ellas
la industria? llevando toda su sabiduria y experiencia, para celebrar en
grande, conectar y consolidar el liderazgo de las empren-

AA: Latinas RealEs es un medio de comunicacién. Pero, . ~ ]
dedoras latinas en nuestra industria.

sobre todo, es un entorno de formacién integral para la
mujer latina en la industria inmobiliaria. Nuestro enfoque LR: ;Cudl es tu mensaje para las mujeres que atin no estdn
va mas alld de informar; buscamos educar, inspirar y em- familiarizadas con tu propuesta?

poderar a nuestras lectoras y usuarias con contenido de
valor, con herramientas y recursos que las ayudan a crecer
exponencialmente.

AA: Mi mensaje es que Latinas RealEs es de todas. No es mi
propuesta, sino mi apuesta por todas. Y que es mucho mas
que una revista de real estate, es una herramienta pode-
LR: ;Cudl ha sido el mayor impacto de Latinas RealEs en su rosa para nuestro crecimiento personal y profesional. Las
primer ano? invito a unirse y a ser parte de un movimiento de mujeres

. Lo empoderadas en todos los niveles.
AA: Yo creo que ha sido crearles conciencia a las agentes P

de bienes raices de lo importante que es tener una voz LR: ;Cémo ves el futuro de Latinas RealEs?
para todas nosotras. Pienso que hemos inspirado a cientos
de agentes a través de testimonios reales de superacién
y grandeza. También destaco el posicionamiento y reco-
nocimiento de nuestra marca en el mercado, asi como el
crecimiento de la comunidad en todas nuestras plataformas.

AA:Veo un futuro brillante, donde seguiremos creciendo y
expandiendo nuestra influencia entre la comunidad latina
emprendedora. Nuestro objetivo es dejar un legado dura-
dero, que inspire y potencie a las mujeres en el mercado
inmobiliario.

LR: Han tenido invitadas de lujo como Alicia Cervera, Ana
Cristina Defortuna, Dora Puig, Verénica Figueroa... ;:Qué
aprendiste de cada una de ellas?

LR: ;:Cémo puede la comunidad colaborar con el crecimiento
de Latinas RealEs?

AA: La manera mas facil es regando la voz, difundiendo
nuestra misién entre sus colegas y redes de contactos. Lati-
nas RealEs quiere unir a todas las mujeres de esta industria
para que, a través de nuestras plataformas, encuentren
inspiracién y herramientas de ayuda para alcanzar el éxito.
Seguiremos adelante generando iniciativas y eventos que
ofrezcan herramientas que les permitan crecer exponen-
cialmente.

AA: Mi mayor aprendizaje, en general, es que estamos
en una industria en la que no hay que rendirse y en don-
de nuestro trabajo comienza cada dia. Que no hay que
tener miedo y que, dentro del éxito, hay muchos fraca-
sos que nos ayudan a crecer y a ser mejores. Para mi, ha
sido un honor rodearme de todas y cada una de nues-
tras invitadas, porque de todas he aprendido. Por eso
vamos a hacer nuestro primer evento de networking:

(Mira la entrevista completa

en latinasreales.com)




"Es un orgullo ser la primera
latina real y representar

a nuestra comunidad en
esta industria que me ha
cambiado la vida"

Verdnica Figueroa

2

"'Seamos agentes proactivas,
positivas, colaborativas,

con una mentalidad de
abundancia y mucha ética"

Perla Machaen

"Las agentes tenemos que ser
resilientes y recursivas, porque
vamos a recibir muchos 'no’
antes de tener un si"

Mariana Niro
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EL PODER DE LA PLANIFICACION TRIBUTARIA
PARA POTENCIAR TUS FINANZAS

Por Munira Florez*

puestos 2024 para la mayoria de las personas, muchos
profesionales, incluidos los agentes de bienes raices,
suelen pedir extensiones para presentar su declaracién. ¢Tie-
nes un plan definido para ahorrar dinero en tus impuestos?

Si bien ya ha terminado oficialmente la temporada de im-

Si bien es cierto que durante la preparacién de impuestos
existen estrategias para no pagar de mas, también es cierto
que las mejores oportunidades de minimizarlos se descubren
durante su planificacién al final del afio anterior. Es decir,
este es tu momento para poner en “papel” qué es lo que
quieres para el 2024.

{Qué debo hacer para empezar con mi planificacién tributaria?

1. Tener todos tus gastos e ingresos debidamente orga-
nizados en un sistema de contabilidad para ver cudl es
tu situacidn financiera actual.

2. Definir tus metas: ;Qué quieres lograr y para cuando
quieres ese logro?

3.Poner todas las cartas sobre la mesa... es decir, poner
todos los nimeros en una tabla de Excel (incluidos
los créditos fiscales) y empezar a estimar diferentes
variables y posibles escenarios, para que a partir de ahi
puedas tomar tus decisiones.

Y como agente de bienes raices, ;qué estrategias legales
puedo usar para ahorrar en mi pago de impuestos?

Existe infinidad de estrategias que pueden ser aplicadas
de acuerdo con tu situacién. Aqui menciono algunas que
considero claves desde mi experiencia:

e Estructura corporativa fiscal.
e Oficinas en el hogar, Intercambio 1031, depreciacidn.

¢ Planes de retiro, donaciones, empleo de hijos y/o pa-
dres, viajes.

e Estrategia Augusta. Puedes alquilar tu residencia princi-
pal o de vacaciones para tu negocio por 14 dias al afio,
maximo. Estos ingresos no son imponibles.

e Evita auditorfas. Define un plan de gastos razonables
para tu negocio.

e Evita penalidades. Antes de que termine el afio, revisa
cudnto dinero has ganado y ten en cuenta las normas de
puerto seguro para evitar multas impositivas estimadas.
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PLANIFICAR ES DIBUJAR UN

MAPA DONDE VISUALIZAS EL
CAMINO PARA LOGRAR TUS
OBJETIVOS. Y LA PLANIFICACION
TRIBUTARIA ES EL PLAN PARA

TU AHORRO FISCAL"
\_ /

Aqui, en Dolphin Taxes, contamos con un equipo de
profesionales en contabilidad, finanzas e impuestos
que te pueden ayudar con la preparacién del plan para
tu ahorro fiscal. LIamanos para una consulta gratis.
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uando el éxito, que la persigue desde muy joven,

parecia ubicarla en el sitial mas alto de su vida, sintid

unremezdn que la obligd a decidir si se derrumbaba
o tomaba impulso para enfrentar la situacién y seguir ade-
lante. Ella optd por la segunda posibilidad, al enterarse de
que a Salvador, su segundo hijo, le habian diagnosticado
macrocefalia, una condicién que hizo que la cabeza del
nifio fuese mas grande que el promedio. Antes de que el
pequefio cumpliera 9 meses de edad, ya habia tenido que
someterse a dos delicadas cirugias.

Carolina Cruz, exreina de belleza, presentadora de television
y exitosa empresaria colombiana tiene claro que su gran
triunfo es ser la madre consumada que es hoy. Sus dos
hijos, Matias y Salvador, son su todo. Y por extensidn, lo
son otras decenas de situaciones complejas de salud que
ayuda a través de su fundacién.

El nombre de Salvador fue escogido al azar y sin ninguna
intencidn aparente. O al menos asi parecia. Sin embargo,
después de un tiempo, Carolina supo larazén porla cual lo
nombrd asi: “Salvador me ha salvado de todas las maneras.
Es un nombre muy poderoso. Vino a salvarme no solo a mi,
sino a muchas personas que nos rodean. Vino a salvar a los
chiquiticos que son parte de la ‘Fundacidn Salvador de Suefos,
un regalo de Dios'. Mi hijo vino a mostrarnos un mundo muy
distinto y a aterrizarnos mucho mds a la realidad que viven
tantas personas”.

En unasinceray reveladora entrevista para Latinas RealEs,
Carolina, separada hace dos afios del actor Lincoln Palo-
meque, padre de sus dos hijos, nos cuenta el duro proceso

CAROLINA
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Salvador no solo vino
a salvarme a mi, sino a
muchas personas que
nos rodean”

Por Jorge Dusterdieck

que vivid, la manera en que lo superd y cdmo aprovechd
la experiencia para crear la fundacién que lleva el nombre
de su segundo hijo.

Latinas RealEs: ;:De qué manera afectd tu vida la llegada
de Salvador? ;Podriamos hablar de una Carolina antes y
después de su nacimiento?

Carolina Cruz: ;Si, totalmente! Y me quedo con la Carolina
del después. No le cambiaria nada al proceso que he vivido
con Salvador. Si tuviera que repetirlo, lo volveria a hacer,
porque ha sido muy sanador, un proceso de encontrarme,
de conocerme, de descubrir que soy una mujer muy fuerte,
de corregir muchos errores, de mejorar como mujer, madre
y persona. Ha sido algo muy bonito que ha beneficiado a
toda mi familia y nos ha llevado a ver la vida de una manera
completamente distinta. A través de Salvador, aprendi
a conocer mucho mds a mi primer hijo, Matias, porque
descubri que es un nifio muy empatico, tan amoroso, tan
protectory entregado. Salvador llegé a mostrarme muchas
cosas lindas de él, pero también de su hermano.

LR: ;De dénde sacaste la fuerza fisica y espiritual para so-
brellevar un proceso tan duro?

CC: Yo creo que de Dios. Soy muy entregadaa El y ala Virgen,
y ahora lo soy mucho mds. De ahi saqué la fuerza. Sabia
que estaba atravesando por una situacién compleja, pero
senti por primera vez la fe en mi vida. Sabfa que Salvador
iba a estar bien, no sabia en qué momento, pero acepté los
planes de Dios. De rodillas le dije: ‘Lo que ti me mandes,
lo recibo con amor’, y asi empezd todo este proceso que
ha sido muy lindo y especial.
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LR: ;Cudndo y por qué nace la Fundacién Salvador de Suenos?

CC: Nacié cuando a mi hijo le hacen la primera cirugia en su
cabecita. Empecé a preguntarme cémo hacen las madres
y las familias que ni siquiera tienen un diagndstico, que no
tienen un servicio de salud para poder atender a sus hijos.
Me puse en los zapatos de estas mujeres que seguramente
estaban viviendo una experiencia igual o mas dificil que
la mia. En ese entonces Salvador ya habia sido operado e
iba camino de recuperarse, pero hay muchos nifios que no
tienen la suerte que tuvo mi hijo. De hecho, la gran mayoria
no la tienen. Ahf fue cuando le escribi a mi managery le
dije: ‘Tati (Tatiana), necesito que me ayudes a sacar adelante
esto’, y ella a ojo cerrado me dijo: ‘Lo que quieras, yo te ayu-
do’. Asi fue como nacié Salvador de Suefos. Ya llevamos
dos afios en los que hemos atendido a mas de 80 nifios
cuyas familias se han visto impactadas favorablemente
con nuestros cuidadores 24/7. Ha sido algo maravilloso.

LR: Crear una fundacién y mantenerla debe ser todo un reto.

CC: ;Ufff! Emprender y mantener una fundacién desde lo
social es mucho mds complejo de lo que pensé. El primer
afio de Salvador de Suefios fue muy positivo, porque reci-
bimos muchas ayudas, pero este segundo afio ha sido muy
complicado debido, en parte, a la situacién del paisy a la
desconfianza que se genera cuando los posibles donantes
dudan de lo que se va a hacer con el dinero recibido. Por
eso hemos tenido que desarrollar propuestas y estrategias
que estamos sacando adelante para poder seguir ayudando
a tantos nifios y a sus familias.

LR: Alguna vez mencionaste que Salvador causaba un efecto
especial en su familia y en quienes le conocen. ;A qué te
refieres con eso?

CC: Yo creo que Salvador llegd a este mundo con un propd-
sito muy especial, eso lo tengo mas que claro. Es un nifio
con una energia, una luz y una capacidad de enamorar
impresionante. Es increible lo que se ha logrado hacer a
través de las redes sociales. Cuando lo ven en la calle, lo
quieren abrazar, lo quieren estrujar. Es un nifio muy especial
y la gente lo alcanza a percibir.

LR: Tienes casi 8 millones de seguidores en Instagram. ;:Qué
significan las redes sociales para ti y como las utilizas?

CC: Para mi son una herramienta de trabajo y comunicacién
muy poderosa. Me gusta mucho Instagram, no manejo
casi TikTok. Ha sido muy bonito ver cémo mis seguidores
han visto y conocido mi proceso desde cuando empecé
mi carrera como modelo, reina de belleza, presentadora,
empresaria y ahora madre. He trabajado con muchas marcas
reconocidas y las redes han sido esenciales para establecer
la confianza y credibilidad necesarias para construir una
comunidad que crea en ti, te respete y siempre quiera
saber lo que estd pasando en tu vida.

(Mira la entrevista completa

en latinasreales.com)

EMPOWERING

LR: Has hecho prdcticamente de todo en el mundo del en-
tretenimiento. Cuéntanos lo que viene ahora en tu vida.
(Cudles son tus planes?

CC: No soy de planear mucho, me gusta dejarme sorprender
y aprovechar las oportunidades que Dios y la vida me van
dando. Sigo muy activa trabajando en el Canal Caracol,
que es mi casa periodistica, sigo con la fundacidn, con mi
empresa, con lalinea de zapatos, con mi canal de YouTube
Yy, por supuesto, trabajando con las marcas. Pero lo que
mas disfruto actualmente es poder criary ver crecer a mis
dos hijos, disfrutarlos.

LR: ;C6mo haces para mantener el equilibrio con tantas
responsabilidades?

CC: Es mucho trabajo, pero trato de manejarlo con mas ca-
lidad que cantidad de tiempo, sobre todo enlo referente a
mis hijos. Una ventaja es que a Matias lo tuve a los 36 afios
y a Salvador a los 41, cuando ya habia viajado y disfrutado
muchas cosas. Ahora ellos son mi prioridad y les dedico a
ellos mucho, porque no quiero estar ausente ni ser ese tipo
de madre que después se arrepiente no haber jugado con
ellos, dormido con ellos, llevarlos a un partido de futbol,
compartir el fin de semana.

LR: ;Cudl es la mayor satisfacciéon que la fama y el éxito te
han proporcionado?

CC: ;Uy! Definitivamente la gente, ser inspiracion para
muchas mujeres. Que en la calle te digan ‘Caro, tu historia
con tu hijo me motivd’, ‘vi que montaste tu empresay yo
también monté la mia’, ‘perdi el temor a separarme de mi
pareja y seguir sola al ver que tu lo hiciste’. Eso es lo mas
valioso que mi trabajo me ha dado, el reconocimiento mds
que la fama, porque es muy bonito ver cémo la gente se
inspira con cada historia.
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ALAN
GONZALEZ

Por Jorge Dusterdieck

s uno de los cirujanos plasticos mdas reconocidos de

América Latina. En sus mds de 23 afios de carrera

profesional ha completado mds de 18,000 procedi-
mientos exitosos. Ayudé a mdas de 400 mujeres que, en
algin momento de la vida, fueron victimas de abusadores
que quemaron sus rostros con acido, un crimen terrible
que se popularizé en Colombia hace algunos afios y que
dejé terribles secuelas.

Alan Gonzalez atiende a sus pacientes con procedimientos
que lo han hecho famoso: levantamiento de senos, esti-
ramientos faciales, rinoplastias, abdominoplastia, lipoes-
cultura y explantacién mamaria. Pero en afios recientes,
muchos de sus pacientes van en busca de algo en comun:
la extraccion de implantes mamarios, un procedimiento
que se popularizé. Su filosofia es que “los tratamientos
cosméticos son un cambio de vida, un compromiso con el
desarrollo personal y una herramienta para el éxito”.

Latinas RealEs: Hablenos un poco de esa parte de su vida
en que ayudo a las mujeres cuyos rostros fueron quedamos
con dcido.

Alan Gonzalez: Ese es el peor crimen que se puede cometer
contra laintegridad de un ser humano, porque las quema-
duras no solo son graves y profundas, sino que la lesién
en el espiritu y en el alma de esa persona es profunda e
irreparable. Lo que yo veia era un halo de desesperanza,
pacientes que permanecian escondidas y revictimizadas
cada vez que salian a la calle. Decidi trabajar con mi equipo
en algo a lo que llamamos ‘reconstruccion estética final’,
una labor silenciosa hasta que las mismas pacientes nos
hicieron conocidos debido a que veian que ese cambio en
su aspecto, asi fuera en la conformacién de las comisuras
delaboca o las caracteristicas de la forma del ojo, las hacia
reencontrarse consigo mismas.

LR: Las mujeres siguen anhelando operarse los senos para
verse mejor. Sin embargo, ahora se habla de explantacién
mamaria. ;Por qué ha cobrado tanta importancia este tema?

AG: Hace algunos afios nos dimos cuenta de que con el paso
del tiempo, las pacientes empezaron a presentar sintomas
inexplicables que afectaban su calidad de vida: dolores
articulares y musculares, fatiga crénica... Los llamamos

(Mira la entrevista completa

en latinasreales.com)

ESTHETIC

66

Algunas pacientes
pensaban que habia
protesis de por vida, y
no es asi”’

‘sintomas sistémicos asociados a los implantes’. Empe-
zamos a retirarles los implantes y fuimos viendo mejoria.

LR: ¢Es decir que, tarde o temprano, todas las mujeres que
se han colocado prétesis mamarias tendrian que buscar a
un cirujano y someterse a una explantacion?

AG: El implante es un material externo al organismo que
tiene un desgaste, tanto en su contenido como en su cu-
bierta. Por recomendacién de la FDA (Food and Drugs
Administration) se recomienda cambiarlos cada 10 afos,
algo que ha sido asi desde siempre, lo que pasa es que
algunas pacientes pensaban que habia prétesis de por
vida, y eso no es asi. Siempre hay que estarlas cambiando
por el proceso de desgaste.

LR: ;Qué sucede cuando se retiran los implantes?

AG: Se produce una deformidad mamaria, lo que
hace necesario una reconstruccién que algunos
médicos dejan como secundaria, algo que respeto,
pero yo prefiero hacerlo de inmediato para tratar

de reducir la afectacion psicoldgica
de cada persona y sus familias
al ver la apariencia de un seno
deformado o con pérdida de
proyeccion. Esto quiere decir
que se puede lograr la explan-
tacién con buenos resultados
anatémicos y dejando una cicatriz
minima alrededor de la areola 'y
no en formade T.
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Tener pieles de
animales no es
ningun lujo, es algo
de lo que debemos
avergonzarnos”

Por Jorge Dusterdieck

punto de cumplir 35 afios, esta abogada, exreina

de belleza y exitosa presentadora de televisidon que

pronto sera madre por primera vez, es una de las
activistas ambientales latinoamericanas con mayor reco-
nocimiento en la ultima década. Suamor por la televisidn,
los animales y la labor ambientalista le viene desde siem-
pre: “Mi mamd me ensené el amor por el reino animal. Fue
ella la que me hizo consciente de cuidar no solo a nuestras
mascotas, sino también a las vacas, los cerdos, los pollos, los
peces. Los animales van muy asociados a nuestros problemas
medioambientales y no podemos condenarlos a vivir en una
crueldad terrible”.

Hace seis afios se dedica a recorrer medio mundo defen-
diendo los derechos animalistas y alertando acerca de la
urgencia de cambiar nuestros habitos de consumo para
salvar el planeta.

Latinas RealEs: ;En qué momento decides tomar en serio el
tema ambientalista y dedicarte a ello?

Catalina Robayo: Mi trabajo como periodista/presentadora
me ayudé muchisimo, ademds de las ensefianzas de mi ma-
dre y mi esposo, que es mas ambientalista que yo (rie). El y
yo viajamos a Asia, donde pude visitar muchas fundaciones
relacionadas con el tema y me di cuenta de que nada era
como lo pintaban; habia mucha desinformacién y trabajo por
hacer. Ser una figura publica con reconocimiento nacional
en mi pafs me ayudd a definir mi gran pasion y misién en
la vida, a sentir que para esto vine al mundo. Y cuando me
di cuenta de toda la informacidon que tenia, me dije a mi
misma: ‘No puede ser que yo sepa todo esto y no lo vaya a

(Mira la entrevista completa

en latinasreales.com)

FRIENDLY

EDICION ANIVERSARIO

compartir’, asi que me tomé muy en serio el asunto. Una
nutricionista me ayudd a cambiar mis habitos alimentarios,
lef muchisimo acerca de la relacidn entre los animales y el
deterioro del planeta, y cuando me senti lista, comencé
a compartir mis opiniones y mis viajes en redes sociales.
Actualmente, el 90% de mis plataformas digitales estan
enfocadas en el tema ambientalista.

LR: ;Por qué todos debemos tomar mds conciencia acerca
de este asunto?

CR: Porque de eso depende nuestra existencia y la del
planeta. Muchos piensan que ayudar al medio ambiente es
solamente sembrar drboles o liberar a las tortugas; todo eso
es divino, pero realmente el impacto viene desde nuestras
decisiones diarias. Si no tomamos conciencia de todo eso,
muy seguramente vamos a ser la préxima generacion de
extincidén, es decir, de la vida como la conocemos hasta
el momento.

LR: ;Cudles son esas decisiones diarias con las que podemos
contribuir a esa causa?

CR: La primera, la mas incomoda, la que genera mayor re-
chazo, pero que al mismo tiempo es la que puede impactar
mas, es disminuir nuestro consumo de proteina animal. La
ganaderia industrial es la fuente nimero uno de desfores-
tacién en el mundo, ademas de generar terribles gases de
efecto invernadero. Se gastan muchos recursos naturales
inapropiadamente para alimentar y luego matar a estos
animales para un consumo que no necesitamos. Aqui la
invitacidn no es para que todos nos volvamos vegetarianos
0 veganos, pero si para que nos pongamos la camiseta y
disminuyamos ese consumo. Y lo otro es dejar de comprar
tantas cosas. Hay un consumo desmedido en el que no
nos damos cuenta ni nos preocupamos por cémo vienen
las cosas, cuanto nos van a durary, sobre todo, qué va a
pasar cuando desechemos esas cosas.
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Por Latinas RealEs

edro Cabrera Scheider piensa cada dia en el legado

de su primer amor. Aunque no fue fdcil superar su

partida abrupta, tiene claro el aprendizaje: “Nunca
dejes nada para manana, estar bien contigo mismoy con tus
seres queridos”, dice el esposo de Angélica Behm, una de las
lideres mas admiradas y queridas de C5 global, la comunidad
de real estate hispana mas grande de los Estados Unidos,
donde ella sembré talento, pasién y mucha sabiduria. ;Im-
posible no extrafarla!

Pedro insiste en que todos los dias, antes de irse a dormir,
es importante decirles a los seres queridos lo que sientes
por ellos. También, escoger hacer lo que amas y amar lo que
haces, “porque la vida es un soplo y nunca sabes cuando te
toca pasar al siguiente nivel”, cuenta. Aunque Angélica sabia
esto, sacrificd los tltimos dos afios de su vida en un proyecto
ajeno, pero que de alguna manera le permitid realizar su
propdsito. “Ella sabia que todos los dias te despiertas y tienes
la oportunidad, tt mismo, de darle un nuevo significado a tu
vida, todos los dias. Al mismo tiempo, ella entendié que el
camino a la felicidad pasa por ser desinteresados, por estar
al servicio de los demds y por dar amor incondicional”.

No le alcanzan las palabras para describirla: integridad,
excelencia, igualdad, empoderamiento femenino, respeto,
colaboracién, productividad, compromiso. ‘La Jefa’ era una
excelente alumna, inteligente y rdpida. “Aunque estudié
Medicina, su brillante mente de negocios, su habilidad como
conectora carismdtica y el profundo conocimiento del negocio
inmobiliario y también de las estrategias de companias multi-
nivel, la hicieron la arquitecta de lo que hoy es el movimiento

ANGELICA

(49

Anggélica tenia el don de
inyectar felicidad y pasion
a todos los que tocaba”

de agentes inmobiliarios latinos de mayor crecimiento en el
mundo”, dice Pedro.

Estos son algunos testimonios de quienes compartieron
mas de cerca con ella y que hoy se unen a Latinas RealEs
para rendirle un sentido homenaje, asumiendo que Angélica
Behm pasd de vivir entre nosotros, para vivir en nosotros
iPor siempre!

Realizadora de sueios

“Angélica fue para mi la mujer que luchaba por realizar
nuestros suefios. Todos los que la conocimos, sabemos el
extraordinario ser humano que fue. Tenia el don de inyectar
felicidad y pasién a todos los que tocaban. ;Cémo lo hacia?
jHaciendo sentir bien a los demds!". #JuntosSomosMas
Pedro Cabrera (esposo)

|/

“Era una mujer brillante, una de las mds inteligentes que he
conocido en mivida; siempre tenia la respuesta apropiada en
el momento apropiado, nos gustara o no. Pensaba siempre
en los demds y en el beneficio de todos, y cuando hablaba
con alguien, siempre queria sacar lo mejor de cada ser. Hoy
quiero decirle: Angélica, impactaste no solo mivida, sino la
de muchas mujeres y muchas personas. Te amamos y nunca
te vamos a olvidar”. Carolina Pacheco

Una mujer brillante

|/
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Visionaria y comprometida

“Dificil poder resumir en 30 segundos, lo que tomaria explicar
literalmente en un documental, pero lo diré en dos palabras:
Compromiso y visién. Angélica para nosotros representd eso,
la visién en la que se puede convertir un gran proyecto, lo que
puede ser una comunidad y lo que puede ser cada una de esas
personas a las que tuvo oportunidad de impactar. Y luego, su
compromiso 24/7, su visién de proyecto, de comunidad y de
personas. Cada uno de nosotros tuvo esa gran bendicién de
poder compartir con ella esos dos afos iniciales de nuestro
equipo Cs. Ella fue mucho mds que una companera de trabajo.
Para cada uno de nosotros fue una hermana, una gran amiga
ala que todos los dias se le extrana un poquito. Pero tuvimos
la gran fortuna de haber compartido y aprendido tanto y te-
ner la oportunidad de desarrollarnos mds, gracias a todo ese
apoyo, contribucién y legado que nos dejé”. Orlando Montiel

Creer con fe, con fuerza
y empoderamiento

“Angie me ensefnd6 que creer en mi no solo era un acto de fe,
sino de fuerza y de empoderamiento. A través del ejemplo,
me ensefid a transformar el miedo en valentia. Y en cada
conversacion fue esa voz que me permitié no flaquear; me dio
la fuerza y el poder para seguir adelante. Transformé mi vida
con su legado y hoy le agradezco infinitamente por crear un
camino de propésito en mivida”. Carla Rodriguez

/T

“De Angélica aprendi dos cosas: A proyectar el futuro en
el presente, que esa persona en la que me quiero convertir
dentro de cinco o diez anos, tiene que comenzar a serlo hoy.
Y la otra cosa, mds importante, es hacer sentir bien a cada
persona que me roded, que sea una experiencia haber estado
conmigo y yo con ella, y que eso lo recordemos como una
oportunidad de valor”. Johans Adrian Pelaez

Hacer sentir bien a
quienes nos rodean

Es posible inspirar a
otros y lograr el cambio

“Angélica me ensefd que si es posible inspirar a otros, que si es
posible hacer cambios tangibles y rdpidos. Si tenemos el corazén
correcto, la mente correctay el enfoque correcto, se puede hacer
un cambio que cree legado, que dure, que viva mucho mds que

este cuerpo fisico que tenemos”. Oscar Teran

/T

LATINAS REALES 2024

“Angélica fue luz, guia, soporte e inspiracion. Angélica fue
esa persona que crey6 en mi, cuando yo ni siquiera me
podia imaginar que podia alcanzar cosas por mi misma. La
recuerdo como esa persond refugio que estuvo para mi en
todo momento, tanto profesionalmente como a nivel per-
sonal, y sin la cual no hubiera descubierto lo lejos a donde
yo podia llegar”. Catherine Carpio

[T

“Era una persona que cuando se le ocurria alguna idea o tenia
alguin plan, de inmediato le ponia fecha. Era una persona que
aplicaba muy bien la accién masiva. Ese es uno de los aprendi-
zajes que tuve de compartir con Angélica”’. Valdemar Burdman

“Tantos aprendizajes, pero uno en especifico es cuando me
explicé que el compromiso no es algo que se dice, sino algo
que se demuestra. Recuerdo que me dijo: ‘Daniel, es que no
se puede estar medio embarazado; o uno estd embarazado
o no lo estd’. También admiraba muchisimo de Angélica su
capacidad de conectar emocionalmente con otras personas
y hacerlas sentir que, literalmente, eran las personas mds
importantes del universo en ese momento. Y finalmente, era
admirable su capacidad de pensar en grande, lo visionaria
que era. La quiero y la extrano”. Daniel Montiel

PR

“Aprendi de Angélica lo que significa el sacrificio para obtener
los mejores resultados. Siempre admiré de ella la habilidad
que tenia para ver las cualidades y virtudes de las personas
que estaban a su alrededor y sacar lo mejor de cada una de
ellas, incluyéndome a mi. La recuerdo como una mujer que no
le tenia miedo a los retos o desdfios, por grandes que fueran.
La recuerdo como gran amiga y hermana”. Victor Hernandez
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GABY WALL

“Abundancia no solo es tener dinero y que se refleje en una vida
cémoda, sino que también esté presente en otras dreas de tu
vida como la salud, el amor, las relaciones, la familia. Eso es mds
importante atin porque sin salud, ;cémo vamos a disfrutar la
riqueza que generamos?”, dice Gabriela Berrospi, mds conocida
como Gaby Wall Street, una peruana empefada en que la
comunidad latina pierda el miedo y se adentre en el mundo
abundante de las finanzas.

Por eso fundé Latino Wall Street, una plataforma financiera
que analiza los mercados bursatiles para la comunidad latina
en espafiol, proporciondndole herramientas y formacion en
finanzas y ayudandole ainvertir en la Bolsa de Valores y otros
mercados, para que crezca en un mundo que adn hoy parece
reservado para pocos.

Latinas RealEs habld con Gaby acerca de los temores y desa-
fios de las mujeres ala hora de hacerinversiones y de la poca
importancia que le dan las latinas a su educacidn financiera.

Latinas RealEs: ;Qué importancia crees que le da la mujer latina
a su educacion financiera?

Gabriela Wall Street: No le da mucha importancia porque
persiste el estereotipo de que el hombre es el encargado
de las finanzas en la casa, o el que generalmente genera
mas ingresos; eso es muy de nuestra cultura latina. Pero las
mujeres que estudian conmigo en Latino Wall Street son muy
diferentes: les dan extrema prioridad a sus finanzas, a sus in-
versiones, a sus resultados. Asf que son otro tipo de mujeres,
y mi invitacién a quienes lean esto es para que se decidan 'y
se comprometan a venir a este lado y decir: “Desde hoy, mi
educacién financiera es una prioridad, no me voy a quedar
atras, yo también voy a aprender y voy a tener resultados”.

LR: ;Cudles son los principales desafios de las latinas para
invertir en la Bolsa?

GWS: Los desafios pasan, sobre todo, por sentirse intimidadas.
Tengo muchas personas que aprenden conmigo y que el solo
nombre de Wall Street las asusta. Otros desafios son la falta
de apoyo de sus parejas o el temor a lo que puedan pensar

(Mira la entrevista completa

en latinasreales.com)
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Uno puede invertir muy
poquito en Bolsa y tener
grandes resultados”

las demds personas. Y todo esto es mds que todo porque no
estan preparadas y seguras de invertir.

LR: ;Cémo se puede superar el miedo a la inversién?

GWS: Tus ganas y tu determinacién deben ser mas fuertes
y grandes que el miedo a que algo pueda pasar. El miedo es
simplemente una historia que nos contamos en la cabeza de
por qué no va a funcionar, o lo mal que puede salir, o lo peor
que puede pasar. Yo no pienso en nada de eso, yo pienso y
hago que las cosas funcionen. Es sumamente importante
asegurarnos de que tomamos accién desde una forma que
nos empodera y haciendo énfasis enlo que podemos creary
en los resultados que podemos tener, no en lo que podemos
perder.
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BELKIS
EARRILLU

Amor propio es que yo
sepa administrar mis si
y mis no en la vida”

Por Latinas RealEs

Belkis Carrillo trabaja en lo que le apasiona. Algo no tan
normal, pues segln cuenta, una de las quejas constantes
de sus pacientes es que no saben lo que quieren ni cono-
cen su propdsito de vida. Su labor es ayudarlos no solo en
eso, sino a que aprendan a manejar sus emociones. “Con
la terapia cognitivo-conductual, que es con lo que me formé,
y con und pizarra y un marcador, yo te puedo ayudar a bajar
la rabia, la tristeza, la culpa...”.

Psicéloga profesional, con master en Psicologia del Con-
sumidor, esta venezolana radicada en Miami se dedica a
entrenar lamentey las emociones a través de lareprogra-
macioén y el modo “Yo primero”, convencida de que los
seres humanos deben comenzar a conocerse y a amarse,
para después crear independencia financiera y buscar
pareja. jNo al revés!

En entrevista con Latinas RealEs, Belkis compartid algunos
consejos para ganar en autoestima, y nos hablé de la im-
portancia de la psicologfa del consumidor.

Latinas RealEs: ;Como defines la inteligencia emocional y
coémo la trabajas con las personas?

Belkis Carrillo: Es precisamente saber dirigir las emociones
a mi favor. De pronto, tu tienes una rabia muy grande y me
dices que no puedes controlarla y no sabes qué hacer con
ella. Entonces, yo tomo una pizarra y empiezo a ensefiarte
cémo bajarle el volumen a la rabia; te ensefio cdmo, pen-
sando de una manera diferente, también puedes sentir de
una manera distinta, porque al final todo lo que ocurre con
un pensamiento en el cerebro son impulsos eléctricos, y
siyo los organizo, lo que sienta de ahi hacia abajo va a ser
diferente si tengo inteligencia emocional. Lo bueno es que,
aunque nunca nos ensefiaron a desarrollarla, absolutamente
todos podemos hacerlo.
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LR: En tu enfoque psicoeducativo, mencionas como eje
central el amor propio. ;:C6mo defines este concepto y qué
tan conscientes son las personas de su importancia?

BC: Yo te dirfa que, si nunca se han tropezado con un mentor
que les ensefie, no estan conscientes para nada, porque
alo largo de nuestras vidas nos ensefian a amar a otros. Y
para tener amor propio, primero yo tengo que conocerme,
es decir, necesito autoconocimiento: qué me gusta y qué
no para poder ponerles l[imites a otros. Segundo, debo
aceptar quién soy, con lo bueno y lo no tan bueno. Luego
tengo que autocuidarme en mi alimentacién, en cdmo
duermo, y con quién me rodeo. Y finalmente, necesito
autoproteccién. Cuando ya me conozco, me acepto y sé
cuidarme, ya sé dénde si y dénde no. Amor propio es que
yo sepa administrar mis si y mis no en la vida, hay gente
que no sabe.

LR: ;Cudles son los patrones mds comunes que observas en
tus pacientes en relacién con el amor propio?

BC: El primero es el desconocimiento. Me dicen: “No me
conozco, no sé para qué soy bueno, no sé para qué estoy
en este mundo”. Es increible la cantidad de adultos que me
dicen “no sé para qué estoy aqui”’, no tienen definida esa
pasién/vocacion. El segundo es la permisividad: “Tengo que
permitir cualquier cosa de la otra persona para retenerla
amilado”, porque sienten que estar solo es malo, asi que
aceptan cualquier cantidad de cosas inhumanas con tal
de que el otro no se vaya. Y la tercera, diria que es muy
actual, es la frustracion por creer en la “magia”. Me dicen:
“Yo hice tres cursos de tal cosa y estoy frustrada, porque
no cambié mi vida”. Y es que no hay forma de cambiar la
mentalidad de 35, 40, 50 afos en tres dias.

LR: ;Qué es la psicologia del consumidor y por qué es im-
portante?

BC: Es la ciencia que estudia por qué tu cliente toma la deci-
sion de comprarte; por qué una persona cuando entra a una
tienda ve un producto y elige ese producto. La psicologia
del consumidor ha desarrollado una ciencia con los colores,
con la ubicacidn de los productos, con las palabras, con los
compromisos: ;Cudl es la promesa que puedes hacerle a tu
consumidor?, ;cudl es la promesa emocional?, ;cdmo va a
terminar el cliente cuando consuma tu producto? Porque
no es “cédmprame”’, sino “transférmame”. La psicologia
del consumidor nos ensefa que, para vender, tienes que
ir a sumente, saber el “idioma” que habla, saber lo que
necesita y que no es una receta de cocina para todos los
consumidores, sino que es creada especificamente para
cada uno de ellos. Hoy en dia es importante porque estamos
en un mundo globalizado, podemos vender aqui, en Japdn
o en Australia, y tenemos que crear paginas web y redes
sociales que conecten con los otros seres humanos. No
es postear, es conectar, porque cuando conectas, vendes
y eso es lo que nos ensefia la psicologia del consumidor.

(Mira la entrevista completa

en latinasreales.com)

MOTIVATIONAL

LR: ;:Qué patrones comunes notas en las decisiones de los
consumidores?

BC: Estamos en un mundo llevado lamentablemente por
el parecer y no por el ser. Muchisimas personas estan
sufriendo porque eligen productos que no pueden pagar,
eligen parejas que les hacen profundamente infelices, se
dedican a trabajar muchisimas horas y abandonan a sus
hijos. Hay muchas decisiones incorrectas para tener cosas.
El tema del consumo, hoy en dia, yo te diria que se salié de
control, porque ves 1.000 publicaciones en redes, y todas
te venden algo distinto. Entonces, las personas estan tan
agobiadas con todo eso que, al final, caen en depresidny
mucha ansiedad. Se ha multiplicado la cantidad de personas
que estdn tomando medicamentos, y yo, como terapeuta,
siempre digo que cuando cambiamos nuestros pensamien-
tos, cambiamos nuestra vida. Entonces yo digo: Trabaja
en tus pensamientos y preguntate: “;Para qué quieres
ese carro? ;Para qué quieres esa pareja? Hay que buscar
el para qué en la vida, y eso centra a las personas. ;No es
el por qué, sino el para qué!
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